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1. Présentation de Matha.io

2. Travailler sans coder

3. Mieux gérer vos équipes en structurant votre organisation

4. Gagner en productivité en automatisant les taches afaihle
valeur ajoutée

9. Développer vos ventes et fidéliser vos clients
6. Yous appuyer sur la donnée pour prendre des décisions
1. Renforcer la compétitivité de votre entreprise
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P I d M h I

MATHAQ.io

Entrepreneur depuis +de 10 ans

Passionné par I'EdTech et geek a ses heures perdues

Alexandre Zana
CEO et fondateur de Matha.io
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Une pile ? (]

D'outils ? K

Qui vont hien ensemble,

Qui savent se parier

Qui accompagnent votre croissance
Qui vous aident a étre plus productif
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2. Travailler sans coder

Générationno-code

L'état d’esprita avoir

Décrynter les offres surle marche
Benchmarker rapidement

bpifrance
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3. Mieux gérer vos equipes
en structurant votre organisation

Communication internet + veille :

> Interne
- Etre + réactif (vs emails)
- Structurer par sujets et équipes
- Hiérarchiser (roles)
- Sevoir (visios intégrées)

> Externe
- Enfaire une vwraie communauté
- Joueravec la gamification

L) oiscor 5 slack

~ PLATEFORME +

1# content
12 data
1# seo
1 product

{2 general

Leadbot 19/04/2021

Un nouveau lead Wordpress !

Alex go le call de ce pas: .

Infos sur le lead :

- Prénom : Marcel

- Email : e -

- Projet : Pour faire valoir mon ONG : devéloppement
de systeme de Santé, Education et Droits humains

- Source : FB lead gen

1 1

v COMMUNAUTE -

B @ la-tribu-de-matha

H & feedbacks

1 < opportunités FAR.
i @ help-je-suis-kéblo

1t # boost

# @ gift

wd @ annonces

wl [ événements

1t & présentations

1# ¥ partenaires-et-team

4 @ la-tribu-de-matha(voc...
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4. Gagner en productivite
en automatisant les taches a faihle valeur ajoutée

L ClickUp @

> Suiwre et piloter les objectifs, projets et tiches "Personne” Google Chrome

> Lutiliser en CRM - Séparer vie pro/perso
- lLeads, pipeline, templates mails + tiches - Partager son espace avec un prestataire
-  Statistiques : nb leads > clients, source lex : Matha avec nos entrepreneurs]

d'acquisition, CA + marges prévisionnels..

LEAD 2 wae OPPORTUNITY 2 LU o WON 0 1 ses 4

CRM : Demo CRM » Demo CRM > Demo

Alex Yurkowski Zeb Evans Wes Brummette

CEM » Demo CRM 3 Demo

Katie Shore Tommy Wang
bpifrance
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4. Gagner en productivite

en automatisant les taches a faible valeur ajoutée
/] .

3
zapier
La “glue” du web
- Automatiser vos taches
- Gagner du temps pour vos clients

- /\ Attention a ne pas vous y perdre,
mesurez ce que vous voulez automatiser

Comment l'intégrer a votre guotidien 2
- Dessiner vos flux d'emails, de veille, de tiches

- Gommencer par un 1er “zap” => mesurerla
satisfaction => puis en faire un 2eme...

- Nouvel outil ? vérifier sa disponihilité sur
lapier

(f

@

&

>y

1. Un nouveau lead via une publicité FB Ads

[

+

l
Z:Eréer la tache sur Clickup pour I'équipe Sales

!

+

)

|
+

|

4. Envoyer l'alerte sur Discord pour I'équipe Sales

|
+
5. Conditionally run...
5'il existe déja Edit
Contains 3 steps
Sinouveau dans airtable > sendinblue Edit
Contains 2 steps
Add Mew Path



n i I
et fideliser vos clients

> Contenu Matha=
-  Communauté

- Mathadico
- Blog

- Mathacks
- Webinars

> 1sujet =10 contenus

sendinblue

TWILIO

& SendGrid

MATHACK #20 @ Créer une communauté - # ) Mathack #20 Créer une comi

MATHACK #19 @ Structurer sa stratégie grace au framework AAARRR - # )

MATHACK #18 @ Parler des sujets qui intéressent tes cibles - # ) Mathack

WERINAR SANOWICH

D Capter son audience griice

LM \ aux modéles d'écriture
» v ¢ f ;,‘ [
&S

p TOUT REGARDER

Exclusivités - Tribu de Matha

s * Mise a jour aujourd’hui
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J. Developper vos ventes
et fideliser vos clients

-

Ecouter et faire participer
-  Le format participatif des webinars.

- Mettre en place des outils pour écouter vos
clients => feedbacks, votes, commentaires,
sondages, etc.

- Avoir un programme héta testeur pour les
nouvelles offres.

De quoi parle-t-on dans le
prochain webinar ?

Onwvous I'a promis, ¢'est mantenant chose faite : c'est vous qui décidez du sujet du
prochain webinar!
Alors, quiest-ce que wous attendez pour woter ou proposer vos idées ? ﬂ

Alex Zang

,‘ Wous avez ajouté une idea jusqu'a
présent

Ajouter une Idée

Q ET MAINTENANT, PARTAGE-NOUS TES FEEDBACKS )

La mission de cette plateforme : permettre & tout un chacun d'avoir accés a un contenu de qualité pour développer ses

compétences en digital §7

- Ce qui compte pour nous, c'est de s'assurer que cette plateforme corresponde bien aux besoins de nos utilisateurs
et qu'elle offre la meilleure expérience d'apprentissage.

- Ce qui compte pour nous, c'est vous, c'est toi.

Merci de répondre a ce micro questionnaire de feedbacks pour nous aider a 'améliorer.

EST-CE QUE CETTE LEGON ETAIT FACILE A COMPRENDRE ?

QU'EST-CE QUI POURRAIT ETRE AMELIORE POUR RENORE CETTE LECON PLUS ACCESSIBLE ?
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6. Vous appuyer sur la donnée
nour prendre des deécisions

Tracking et analyse des données

- Action en ligne = trackahle
- Choisir et hiérarchiser vos ohjectifs et metrics (indicateurs)
- Centraliser les analyses

- Enfaire des vrais outils de prise de décision => standup (reporting chiffres > actions)

[+ 10 ADWORDS PEFFORAANCE v O umlemay v g mAaY v =

| 2 ADWORDS PERFORMANCE

B p eresson in0ao A AD CAMPLA PR O
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OCTO |z{ea\z0] .COM
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1. Renforcer la compeétitivité
e votre entreprise

Utiliser les hons outils

Optimiser tous vos process et votre communication interne
Etre + réactif que les autres

Connaitre mieux vos clients gue vos concurrents

Travailler Ia fidélisation

= L I R TR R

Identifier vos performances pour les améliorer
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La plateforme Cligue-mon-commerce.gouvir a pour objectif d'identifier des

Y

solutions pouvant étre mises en @uure rapidement par les commercants,
NS artisans et restaurateurs pour maintenir et contribuer a développer leur
y ‘;MJ activité, et dont les éditeurs sont en mesure d'apporter une assistance aux

£ CEST entreprises pour leur mise en ceuwre.

Qi 8 @ cormmce @ = [bpifiance

Le guide pratigque

les plateformes solidaires pour aider les TPE

Les aides a la numérisation des entreprises

bpifrance @
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https://www.clique-mon-commerce.gouv.fr/
https://www.francenum.gouv.fr/comprendre-le-numerique/artisans-commercants-independants-comment-maintenir-une-activite-economique
https://bpifrance-creation.fr/entrepreneur/actualites/covid-19-plateformes-solidaires-aider-tpe
https://bpifrance-creation.fr/encyclopedie/covid-19-mesures-exceptionnelles/autres-mesures/covid-19-aides-a-numerisation
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Retrouvez le replay ainsi que le support de présentation
de ce wehinaire sur
https://bpifrance-creation.fr/wehinaires



https://bpifrance-creation.fr/webinaires
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